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Đồng hành trong thời gian đầu của các bạn học
viên
DMHUB luôn hỗ trợ giới thiệu công việc khi học viên
có nhu cầu ứng tuyển. Giúp học viên làm quen với
công việc nhanh hơn.

Thực chiến: Học thông qua làm - Làm quen với
quy trình làm việc thực tế
Đào tạo kết hợp song song giữa lí thuyết và thực hành
với các dự án thực tế của DM HUB ngay từ những
ngày đầu tiên. 

Áp dụng kiến thức để marketing cho một thương
hiệu riêng
Không lý thuyết khô khan, áp dụng ngay vào công việc
giúp các bạn trẻ có một bước khởi đầu hoàn hảo vào
ngành Digital Marketing chuyên nghiệp.

Môi trường luyện tập sâu, tập trung cao độ
Đào tạo trong một môi trường chuyên nghiệp với các
dự án thực tế đòi hỏi học viên phải tập trung cao độ
cùng tinh thần ham học hỏi.

Chương trình đào tạo cá nhân hóa, huấn luyện 1-1
Lên lộ trình rõ ràng và xây dựng kỹ lưỡng kế hoạch
đào tạo. Chú trọng phát triển kĩ năng theo khả năng
và điểm mạnh của mỗi cá nhân. 

Thời gian học ngắn, tiết kiệm tối đa chi phí
Một khóa học thường chỉ kéo dài khoảng 3 tháng 
 thông qua các dự án thực tiễn giúp học viên có thể
nắm vững chuyên môn. Giá cả phải chăng giúp học
viên có thể tiết kiệm được kinh phí của bản thân.

LỢI ÍCH KHÓA HỌC
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Các cấp tổ trưởng, trưởng nhóm, giám sát.

Cá nhân muốn phát triển trong lĩnh vực bán
hàng nhưng chưa qua các lớp đào tạo bán
hàng B2B chuyên nghiệp.

Các nhân viên được dự kiến đề bạt lên các
vị trí Quản lý, Quản trị, Giám sát bán hàng.ĐỐI TƯỢNG
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DIGITAL MARKETING
Kiến thức tổng quát cơ bản về Digital Marketing.
Trang bị cho học viên kiến thức về kênh cũng
như các công cụ quan trọng nhất của digital.

RESEARCH
Nghiên cứu về quảng cáo, website và social của
đối thủ. Sử dụng Ahref nghiên cứu nội tại.

OWN MEDIA
Xây dựng tối ưu Own Media gồm Website,
Tracking Conversation và A/B Testing.

HUBSPOT
Setup sale pipeline, đưa ra quy định, cách kiểm soát
và báo cáo.

SEO
Hướng dẫn SEO web sẽ giúp học viên hiểu rõ được
toàn bộ khái niệm trong Search Engine Optimization
cũng như cách thức hoạt động của công cụ tìm
kiếm.

PAID ADS: SOCIAL ADS + GOOGLE ADS
Hướng dẫn sử dụng và hiểu rõ công cụ quảng cáo
trả phí từ cơ bản đến nâng cao và tối ưu chi phí
quảng cáo một cách hiệu quả.

OVERVIEW
Kết thúc khóa học B2B marketing, học viên sẽ được
hệ thống lại kiến thức đã học.

NỘI DUNG
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SỰ CẦN THIẾT CỦA KHÓA HỌC
Ngày nay, bán hàng trở thành hoạt động vô
cùng quan trọng nhằm gia tăng doanh thu và
đẩy mạnh sự phát triển của công ty. 
Để làm được điều đó, đội ngũ nhân viên bán
hàng đóng vai trò then chốt trong việc thiết
lập mối quan hệ, duy trì và chăm sóc khách
hàng của bất cứ loại hình tiếp thị, bán hàng
nào. 
Trong loại hình tiếp thị doanh nghiệp tới doanh
nghiệp (B2B) cũng vậy, nhân viên bán hàng là
một kênh truyền thông hữu hiệu nhất trong
tất cả các công cụ truyền thông marketing.



Chúng tôi thấu hiểu được vai trò quan trọng của
nhân viên bán hàng trong sự phát triển của
doanh nghiệp, DMHUB của chúng tôi đã xây
dưng và thiết kế chương trình đào tạo về "Kỹ
năng bán hàng B2B" nhằm giúp cho học viên
hiểu rõ vai trò quan trọng của các kỹ năng
bán hàng, nắm được các yêu cầu và kỹ năng
cần thiết cũng như ứng dụng vào thực tiễn tại
doanh nghiệp. Từ đó, có thể gia tăng doanh thu,
nâng cao hiệu quả hoạt động kinh doanh và
mang lại lợi nhuận cao nhất cho công ty.
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Trainer tại DMHUB
Hơn 8 năm kinh nghiệm trong lĩnh vực Digital Marketing

Mr. Trần Anh Khoa

FOUNDER ENJOY CREATIVE AGENCY
Agency hàng đầu trong lĩnh vực performance marketing sẽ giúp
bạn hiểu rõ hơn về một trong những từ khoá hot nhất trong giới
Marketing

FOUNDER DMHUB
FOUNDER ON JOB TRAINING

GIẢNG VIÊN KHÓA HỌC

https://dmhubclass.com/
https://dmhubclass.com/
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